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HK Courses veut tracer sa
route en Europe
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Sébastien Haulet est le nouveau dirigeant de HK Courses. Pour développer la PME, il ne se ferme aucune porte.

Jonathan Nenich

prés avoir sillonné

le monde durant 23

ans, Sébastien Hau-

let pose ses valises a
Phalsbourg, en Moselle. En
s’associant a une partie des
managers de la PME et a des
financiers, il vient de rache-
ter HK Courses. Depuis juin,
il est le nouvel actionnaire
majoritaire de la PME spécia-
lisée dans le transport urgent
de marchandises. Fondée en
1994 par Pierre-Olivier Gas-
ser, qui va épauler Sébastien
Haulet dans ses nouvelles
fonctions quelques mois, HK

Coursess’appréte a prendreun
nouveauvirage. Employant40
personnes réparties dans sept
agences en France, réalisant
11 millions d’euros de chiffre
d’affaires, I'entreprise va élar-
gir ses horizons.

L'Espagne, le Portugal et
les pays de l'Est

« Nous allons conférer une
place forte a I’international.
A priori, en misant sur des ac-
quisitionsde sociétésdetrans-
port qui présentent I’avan-
tage de prendre pied avec une
structure commerciale et une
clientele déja en place. Nous
espérons dupliquer notre mo-

dele frangais a I’étranger », se
fend celui qui a réalisé une
grande partie de sa carriére
dans le transport et la logis-
tique. La société qui travaille
avec les banques, les indus-
triels, les sociétés d’automo-
bile de luxe, organise le trans-
port de marchandises de ses
clients grace a une flotte de
véhicules en propre mais sur-
tout via des partenaires. Alors
que la PME s’appuie sur un
millier de clients réguliers,
les flux restent majoritaire-
ment franco-francais. La nou-
velle perspective est de s’élar-
gir a’Europe. L'Espagne et le
Portugal, deux pays situés aux

confins de I’Europe et dont la
culture du transport routier
est réelle, sont ciblés, comme
les pays d’Europe de I’Est. « A
I’Est, nous pourrions déployer
une activité de sous-trai-
tance et des marchés de niche
comme ceux que nous comp-
tons développer en France »,
expose le dirigeant qui, au
gré de ses expériences en Po-
logne, Hongrie, Russie, Répu-
blique Tcheque, s’est consti-
tué un réseau professionnel
outre-Rhin.

Les marchés de niche pour
existerface aux géants

HK Courses n’a pas la puis-
sance financiére ni logistique
degroupescomme DHL ou DB
Schenker. « Nous ne pouvons
lesconcurrencer. Enrevanche,
cesgrandsgroupes nesontpas
toujours intéressés par les pe-
tits volumes ou par le trans-
port de produits de niche :
transport de voitures pre-
mium, marchandises de luxe.
Ils sont méme disposés a nous
laisser ces flux », clame Sébas-
tien Haulet. Ainsi, HK Courses
souhaite miser sur ces mar-
chés. « Sous cinq ans, j’aime-
rais doubler notre chiffre d’af-
faires mais I'important reste
le développement en axant
plusencore notre approchede
niches, ol les opérateurs sont
moins nombreux et les clients
plus exigeants », explique-t-il.
Pour poursuivre sacroissance,
HK Courses espere tripler son
nombre de clients. «Il faut étre
plus proactifs commerciale-
ment. Nous allons multiplier
nos offres de services », ponc-
tue Sébastien Haulet. Le nou-
vel homme fort dirigeant de
HK Courses selaisse encoreun
peudetempsavantd’arrétersa
nouvelle feuille de route. mmm
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